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bioMérieux – Information financière du 1er trimestre 2025 

 

 Croissance organique du chiffre d’affaires de +12,7% au premier trimestre 2025, 
cinquième trimestre consécutif de croissance organique des ventes à deux chiffres 

 Forte dynamique portée par la progression de 11,8% des ventes des quatre moteurs 
de croissance du plan stratégique GO•28, et par la croissance remarquable des 
ventes des panels respiratoires BIOFIRE®1, en augmentation de +21%, tirant parti de 
la forte saison respiratoire au cours du premier trimestre.  

 Poursuite du déploiement de SPOTFIRE®2, avec 1 400 instruments installés au cours 
du trimestre et des ventes trimestrielles de 54 millions d’euros en augmentation de 
166% par rapport au 1er trimestre 2024. 

 bioMérieux confirme son objectif de croissance annuelle des ventes 2025 d’au 
moins +7% à devises et périmètre de consolidation constants. 

 Dans un environnement particulièrement volatil, bioMérieux reste confiant dans sa 
capacité à augmenter son résultat opérationnel courant contributif3 (ROCC) 2025 
d’au moins +10% par rapport à 2024 à périmètre et taux de change constants tout 
en surveillant étroitement l’évolution des droits de douanes, en évaluant leur 
impact financier et en travaillant sur plusieurs actions possibles d’atténuation. 

 L’effet de change3 devrait avoir un impact négatif d’environ 35 à 40 millions d’euros 
sur le résultat opérationnel courant contributif 2025 contre environ -30 millions 
d’euros communiqués précédemment. 
 

Pierre Boulud Directeur Général, a déclaré: « Avec une croissance des ventes de presque 13% 
au premier trimestre 2025, bioMérieux démarre l’année de façon très dynamique. En parallèle, 
bioMérieux a continué de lancer des solutions innovantes, pour répondre aux besoins des 
professionnels de santé et pour soutenir les moteurs de croissance de GO•28 : BIOFIRE® GI-Mid 
panel aux Etats-Unis, GENE-UP® Typer pour les clients de l’industrie agroalimentaire, VITEK®  
COMPACT PRO en microbiologie et l’acquisition de SpinChip, afin de renforcer sa présence dans 
le segment « Point of Care ». Malgré un environnement particulièrement volatil et incertain, 
bioMérieux reste confiant dans sa capacité à atteindre ses objectifs 2025 d’une progression des 
ventes d’au moins +7% et d’une progression du résultat opérationnel courant contributif d’au 
moins +10%, les deux à périmètre et taux de change constants. » 

 
  

 
1 Dans ce communiqué de presse, le terme BIOFIRE® fait référence à l’instrument et aux panels BIOFIRE® FILMARRAY® TORCH 
2 Dans ce communiqué de presse, le terme SPOTFIRE® fait référence à l’instrument et aux panels BIOFIRE® SPOTFIRE® 

3 La définition est donnée en Annexe n°1 
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Marcy-l'Étoile, le 17 avril 2025 – bioMérieux, acteur mondial dans le domaine du diagnostic in vitro, 
communique aujourd'hui les informations trimestrielles relatives à son activité au 31 mars 2025. 

ACTIVITÉ  

Note : La croissance des ventes d’une année sur l’autre est exprimée à devises et périmètre de consolidation constants, sauf mention contraire. 

Le chiffre d’affaires consolidé de bioMérieux a atteint 1 098 millions d’euros au premier trimestre 2025, en 
hausse de 13,7 % à taux de change courant par rapport aux 965 millions d’euros sur la même période de 
l’année précédente. La croissance organique (à taux de change et périmètre de consolidation constants) 
s’élève à +12,7 %, supérieure aux attentes. L’effet de change a eu un impact positif de 11 millions d’euros 
sur les ventes du premier trimestre, en raison de l’appréciation du dollar américain par rapport à l’euro, 
partiellement compensée par la dépréciation de certaines devises sud-américaines. 

 

Évolution du chiffre d’affaires 
En millions d'euros 

 

    

CHIFFRE D’AFFAIRES – 31 MARS 2024   965    

Effets de change  +11 +1,1 %   

Variations de périmètre  0    

Croissance organique, à taux de change et périmètre constants  +122 +12,7 %   

CHIFFRE D’AFFAIRES – 31 MARS 2025 

 
 1 098 +13,7 %   

Note : les définitions des effets de change et des variations de périmètre sont disponibles en fin de communiqué  

 
ÉVOLUTION DE L’ACTIVITÉ PAR APPLICATION  
 

Chiffre d’affaires  
par application 

En millions d'euros 

T1 
2025 

T1 
2024 

Variation 
À données 

publiées 

Variation 
À devises et 

périmètre 
constants 

 

 

Applications cliniques 937,8 818,7 +14,5% +13,3%  

Biologie Moléculaire  521,7 409,6 +27,4% +24,7%  

BIOFIRE 

 

452,3 374,8 +20,7% +18,1%  

SPOTFIRE 54,3 19,9 +172% +165,7%  

Other molecular 15,2 14,8 +2,7% +2,1%  

Microbiologie 326,1 314,2 +3,8% +3,8%  

Immunoessais  75,0 83,3 -10,0% -9,4%  

Autres gammes (1) 14,9 11,6 +28,4% +33,8%  

Applications Industrielles(2) 160,1 146,5 +9,3% +9,0% 
 

TOTAL GROUPE 1 097,9  965,2 +13,7% +12,7%  
(1) y compris BioFire Defense et revenus liés aux activités R&D pour les applications cliniques 
(2) y compris revenus liés aux activités R&D pour les applications industrielles 

 Les ventes des Applications Cliniques, (environ 85 % des ventes totales du Groupe), ont progressé de 
13 % pour atteindre 938 millions d’euros au 1er trimestre 2025. 

▪ En biologie moléculaire : 

o les ventes des panels respiratoires BIOFIRE® ont enregistré une croissance remarquable de 
+21%, illustrant la valeur médicale de la solution, dans le contexte d’une saison respiratoire 
soutenue, en particulier aux Etats-Unis et dans la zone EMEA ; 

o les ventes des panels non respiratoires BIOFIRE® se sont inscrites en croissance de 11%, en 
ligne avec les attentes, portées notamment par la zone EMEA, en progression de plus de 15% ; 
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o la base installée BIOFIRE® totale a augmenté d’environ +600 unités nettes au premier trimestre, 
pour atteindre 27 350 unités ; 

o La base installée SPOTFIRE® a atteint plus de 4 400 instruments, en augmentation de 45% au 
cours du trimestre, avec l’installation de 1 400 nouveaux instruments. Cette progression inclut 
une accélération conjoncturelle au Japon, soutenue par un schéma de financement 
gouvernemental disponible jusqu’à la fin du trimestre. Les ventes totales de SPOTFIRE® ont 
atteint 54 millions d’euros sur le trimestre, en augmentation de 166% par rapport au 1er trimestre 
2024. 

• En microbiologie, la progression de 4% de l’activité provient de la combinaison de ventes en retrait 
en Chine, affectées par une tendance défavorable des dépenses de santé, et d’une augmentation de 
plus de 7%  des ventes de BACT/ALERT® et VITEK® sur les autres marchés. 

• En immunoessais, les ventes se sont inscrites en baisse de -9%, impactées par l’accélération globale 
du déclin des ventes de VIDAS® PCT et l’extension du mécanisme d’achat basé sur les volumes (VBP) 
en Chine. 

 Les ventes des Applications Industrielles (environ 15 % des ventes totales du Groupe) ont augmenté 
de 9 % au cours des trois premiers mois de 2025 par rapport au premier trimestre 2024, tirées par une 
demande soutenue pour les réactifs dans le segment pharmaceutique, en particulier pour les produits de 
biologie moléculaire. Sur la même période, le segment agro-alimentaire s’est inscrit en croissance à un 
chiffre. 

ÉVOLUTION DE L’ACTIVITÉ PAR ZONE GÉOGRAPHIQUE 
 

Chiffre d’affaires  
par Région 
En millions d'euros 

T1 
2025 

T1 
2024 

Variation 
À données 

publiées 

Variation 
À devises et 

périmètre 
constants 

 

  Amérique du Nord 543,7 442,5 +22,9% +19,3% 
 

  Amérique latine 62,6 59,9 +4,6% +14,0% 
 

EMEA(1) 320,7 303,4 +5,7% +5,9%  

Asie Pacifique 170,8 159,4 +7,1% +6,7%  

TOTAL GROUPE 1 097,9 965,2 +13,7% +12,7%  

(1) Europe, Moyen-Orient et Afrique 

 Le chiffre d’affaires de la région Amérique du Nord (49 % du CA total du Groupe), en hausse de +19% 
par rapport au premier trimestre 2024, a été porté par une croissance de près de 20% des réactifs 
BIOFIRE®, la montée en puissance de SPOTFIRE® et la croissance de plus de 9% des gammes de 
microbiologie et d’applications industrielles. 

 En Amérique latine, (6 % du CA total du Groupe), la région a bénéficié d’une croissance organique 
robuste de +14% et +8% en dehors de l’Argentine (pays en hyperinflation). La croissance est venue d’une 
progression de plus de 20% des applications industrielles, combinée à une croissance à deux chiffres des 
ventes de chaque gamme des applications cliniques. 

 En Europe – Moyen-Orient – Afrique (29 % du CA total du Groupe), le chiffre d'affaires s'est élevé à 321 
millions d'euros au cours des trois premiers mois de 2025, en hausse de 6 % par rapport à l'année 
précédente. Les ventes BIOFIRE® sont en progression de +20% avec une croissance remarquable pour 
les panels respiratoires comme pour les panels non respiratoires. La croissance des ventes des réactifs 
des applications industrielles s’est élevée à +7%, par rapport au premier trimestre 2024 alors que la 
croissance des ventes en microbiologie s’est ralentie, principalement à cause des instruments.  

 En Asie Pacifique (16 % du CA total du Groupe), les ventes se sont élevées à 171 millions d'euros au 
premier trimestre, en croissance organique de +7 % par rapport à la même période de 2024. Cette 
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croissance a été portée par une progression des applications industrielles de +11% et par un trimestre 
particulièrement soutenu pour les ventes d’équipements SPOTFIRE® au Japon. La performance de la 
Chine (5% des ventes du groupe) a été négative, affectée par la pression sur les dépenses de santé des 
hôpitaux.  

OBJECTIFS 2025 

 bioMérieux confirme son objectif de croissance annuelle des ventes 2025 d’au moins +7% à devises et 
périmètre de consolidation constants. 

 Dans un environnement particulièrement volatil, bioMérieux reste confiant dans sa capacité à augmenter 
son résultat opérationnel courant contributif 2025 d’au moins +10% par rapport à 2024 à périmètre et taux 
de change constant tout en surveillant étroitement l’évolution des droits de douanes, en évaluant leur 
impact financier et en travaillant sur plusieurs actions possibles d’atténuation. 

 Avec 85% des produits vendus aux Etats Unis qui sont produits localement, bioMérieux est exposée aux 
droits de douane américains sur les 15% de produits finis importés aux Etats Unis et sur l’importation de 
matières premières et composants chinois et européens. De plus, pour ses activités en Chine (5% des 
ventes totales du groupe), bioMérieux est exposée aux droits de douane chinois pour ses importations en 
provenance des Etats-Unis.  

 L’effet de change devrait avoir un impact négatif d’environ 35 à 40 millions d’euros sur le résultat 
opérationnel courant contributif 2025 contre -30 millions d’euros communiqués précédemment. 

ÉVÉNEMENTS DU PREMIER TRIMESTRE 2025 

 bioMérieux acquiert Neoprospecta 
Le 29 janvier 2025, bioMérieux a acquis Neoprospecta, une entreprise brésilienne qui développe et 
commercialise des solutions de données génomiques innovantes, faciles d’utilisation, destinées à 
renforcer les programmes de contrôle qualité et à améliorer la prévention des risques microbiologiques 
dans les industries agroalimentaire et pharmaceutique. 
 

 bioMérieux renforce sa présence dans les soins de proximité avec l'acquisition de la start-up 
d'immunoessais SpinChip Diagnostics 
Le 13 janvier 2025, bioMérieux a annoncé la conclusion d’un accord pour acquérir SpinChip Diagnostics 
ASA, une entreprise norvégienne privée qui a développé une plateforme diagnostique d’immunoessais 
permettant de délivrer en moins de dix minutes un résultat à partir d’une goutte de sang avec une 
sensibilité et une performance identique aux tests de laboratoires. De taille réduite, l’instrument est 
particulièrement adapté pour réaliser les tests sur le lieu de prise en charge des patients. bioMérieux 
détenait une participation minoritaire dans SpinChip depuis mars 2024. 
 

 bioMérieux reçoit l'autorisation de la FDA américaine pour la nouvelle version de son test 
moléculaire ciblant les causes de la gastroentérite, BIOFIRE® FILMARRAY® Gastrointestinal (GI) 
Panel Mid 
Le 11 février 2025, bioMérieux a annoncé que son test BIOFIRE® FILMARRAY® Gastrointestinal (GI) 
Panel Mid a obtenu l'autorisation de la FDA américaine. Ce test de biologie moléculaire dit « midplex » 
détecte onze des bactéries, virus et parasites les plus couramment responsables de la gastroentérite – à 
partir d’un seul échantillon, avec des résultats disponibles en une heure environ. 
 

 bioMérieux lance GENE-UP® TYPER, une solution diagnostique innovante destinée aux industries 
alimentaires pour analyser rapidement l’origine des contaminations par Listeria monocytogenes 
Le 13 février 2025, bioMérieux a annoncé le lancement de GENE-UP® TYPER, une solution de diagnostic 
PCR en temps réel, comprenant un test et une application web, pour la caractérisation rapide des souches 
de micro-organismes. Sa première version, GENE-UP® TYPER LMO, cible la Listeria monocytogenes. La 
solution permet d'identifier rapidement l’origine d’une contamination et d'accélérer le processus de 
décision afin de minimiser voire même d’éviter d’autres contaminations dans le futur. Ce système 
automatisé amène une solution de haute technologie sur le marché de la détection d'agents pathogènes 
grâce à sa rapidité, sa facilité d'utilisation et sa précision.  
 



 

. p. 5 | 7 

 bioMérieux obtient l’autorisation 510(k) de la FDA pour VITEK® COMPACT PRO, un nouveau 
système d’identification et d’antibiogramme permettant de lutter contre l’antibiorésistance 
En mars 2025, bioMérieux a reçu l’autorisation 510(k) pour VITEK® COMPACT PRO. Ce système innovant 
d’identification des micro-organismes et d’antibiogramme peut être utilisé dans les laboratoires cliniques 
pour aider à diagnostiquer les maladies infectieuses et combattre l’antibiorésistance, et dans les 
laboratoires industriels pour identifier les contaminations et garantir la sécurité des consommateurs. 
VITEK® COMPACT PRO combine les technologies diagnostiques les plus récentes et les atouts reconnus 
mondialement de son prédécesseur VITEK® 2 COMPACT. 

ÉVÉNEMENTS POSTERIEURS A LA CLOTURE 

 bioMérieux obtient le marquage CE pour LUMEDTM APSSTM, une solution logicielle de pointe pour 
aider à prendre des décisions en matière de bon usage des antibiotiques 
En avril 2025, bioMérieux a obtenu le marquage CE pour LUMEDTM APSSTM, un système avancé d’aide 
à la décision clinique, conçu pour améliorer les programmes de bon usage des antibiotiques ainsi que les 
résultats pour les patients. LUMEDTM APSSTM est une solution logicielle conçue pour les pharmaciens 
hospitaliers et les infectiologues afin de les aider à lutter contre la surutilisation et l’utilisation inappropriée 
des antibiotiques qui contribuent au développement des organismes résistants aux médicaments. Grâce 
à un processus en plusieurs étapes, ce système permet de s’assurer que les traitements antibiotiques 
sont continuellement évalués et ajustés en fonction des dernières données cliniques, favorisant ainsi la 
diminution des traitements inutiles et l'utilisation d'alternatives orales le cas échéant. 
 

 Décision du Tribunal des activités économiques de Lyon dans une affaire opposant bioMérieux 
S.A. aux sociétés Qiagen GmbH et Qiagen N.V. 

Par ordonnance de référé du 11 avril 2025, il a été jugé que le communiqué de presse publié le 3 mars 
2025 sur le site internet de Qiagen GmbH constitue un acte de dénigrement et de concurrence déloyale 
de la part de Qiagen GmbH et Qiagen N.V. à l’encontre de bioMérieux. La décision complète (et une 
traduction libre en anglais) est disponible sur le site de bioMérieux (www.biomerieux.com) durant les trois 
prochains mois. Bien qu’elle puisse encore faire l’objet d’un appel, cette décision est exécutoire à titre 
provisoire. 

 

RÉUNION D’INFORMATION 

bioMérieux organise une réunion d’information le jeudi 17 avril 2025 à 14h (heure de Paris, GMT+1). Cette 
réunion se tiendra en anglais et sera accessible par Webcast au moyen du lien suivant : 

https://event.webcasts.com/starthere.jsp?ei=1714513&tp_key=982e52e421  

En cas d’impossibilité de rejoindre l’URL de la Webcast, vous pouvez vous connecter à l’audio-conférence : 

France Europe United States 
+33 (0)1 70 72 25 50 +44 (0)330 165 3655 +1 323-701-0225 

Code d’accès: 2797113 

 

CALENDRIER FINANCIER 

Assemblée Générale Annuelle 15 mai 2025 
Chiffre d’affaires du 2ème trimestre 2025 et résultats semestriels au 30 juin 2025 4 septembre 2025 
Chiffre d’affaires du 3ème trimestre 2025 4 novembre 2025 
 

 
 
 
 

 
 
 

https://www.biomerieux.com/corp/fr/who-we-are/company-news/Decision-Lyon-Commercial-Court-bioMerieux-Qiagen.html
https://event.webcasts.com/starthere.jsp?ei=1714513&tp_key=982e52e421
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À PROPOS DE BIOMÉRIEUX 

Pioneering Diagnostics 

Acteur mondial dans le domaine du diagnostic in vitro depuis 60 ans, bioMérieux est présente dans 45 pays 
et sert plus de 160 pays avec un large réseau de distributeurs. En 2024, le chiffre d'affaires de bioMérieux 
s’est élevé à 4,0 milliards d'euros, dont plus de 93 % ont été réalisés à l’international (hors de France).  

bioMérieux offre des solutions de diagnostic (systèmes, réactifs, logiciels et services) qui déterminent l’origine 
d’une maladie ou d’une contamination pour améliorer la santé des patients et assurer la sécurité des 
consommateurs. Ses produits sont utilisés principalement pour le diagnostic des maladies infectieuses. Ils 
sont également utilisés pour la détection de micro-organismes dans les produits agroalimentaires, 
pharmaceutiques et cosmétiques. 

 

 

bioMérieux est une société cotée sur Euronext Paris.  
Code : BIM - Code ISIN : FR0013280286 
Reuters : BIOX.PA / Bloomberg : BIM.FP  

Site internet : www.biomerieux.com 
 
 

CONTACTS 

Relations Investisseurs    

bioMérieux   
Aymeric Fichet   
Tél. : + 33 4 78 87 20 00   
investor.relations@biomerieux.com    
   
Relations Presse   

bioMérieux France Etats Unis 
Romain Duchez Laurence Heilbronn (Image 7) Liza Deckelbaum (Seez) 
Tél. : + 33 4 78 87 20 00 Tel.: +33 (0)1 53 70 74 48 Tel.: (919) 521-0507 
media@biomerieux.com  lheilbronn@image7.fr  lizad@seeztoday.com 

 
  

http://www.biomerieux.com/
mailto:investor.relations@biomerieux.com
mailto:media@biomerieux.com
mailto:lheilbronn@image7.fr
mailto:lizad@seeztoday.com
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ANNEXE 1: DEFINITIONS & AVERTISSEMENT 
 

DEFINITIONS 
 

Effet de change : déterminé en comparant les données de la période en cours converties au taux de change moyen de 
l’année en cours aux données de la période en cours converties au taux de change moyen de la période de comparaison. 
En pratique, les taux de change utilisés peuvent être les taux moyens communiqués par la BCE ou les taux couverts 
lorsque des instruments de couverture ont été mis en place.  
 
Résultat Opérationnel Courant Contributif (ROCC) : résultat opérationnel courant hors éléments relatifs aux 
amortissements et dépréciations d'actifs incorporels liés aux acquisitions et frais d'acquisition. La société considère que 
cet indicateur reflète au mieux sa performance opérationnelle. La réconciliation entre le résultat opérationnel courant 
contributif et le résultat opérationnel courant est présentée dans la note #24 du rapport financier semestriel au 30 juin 
2024. 

Résultat Opérationnel Courant (ROC) : correspond aux produits courants diminués des charges courantes et des 
amortissements et dépréciations d'actifs incorporels liés aux acquisitions et frais d'acquisition. Les charges et produits 
non courants en sont exclus. 

Variation de périmètre : 

Les effets des variations de périmètre sont déterminés : 

o pour les acquisitions de la période, en déduisant des ventes et des frais opérationnels de la période le montant 

des ventes et des frais opérationnels réalisés durant la période par les entités acquises à compter de leur entrée 

dans le périmètre de consolidation ; 

o pour les acquisitions de la période précédente, en déduisant des ventes et des frais opérationnels de la période 

le montant des ventes et des frais opérationnels réalisés au cours des mois durant lesquels les entités acquises 

n’étaient pas consolidées lors de la période précédente ; 

o pour les cessions de la période, en ajoutant aux ventes et aux frais opérationnels de la période le montant des 

ventes et des frais opérationnels réalisés par les entités cédées la période précédente, au cours des mois durant 

lesquels ces entités ne sont plus consolidées sur la période en cours ; 

o pour les cessions de la période précédente, en ajoutant aux ventes et aux frais opérationnels de la période les 

ventes et les frais opérationnels réalisés durant la période précédente par les entités cédées. 
 

AVERTISSEMENT 

Les anticipations et objectifs ci-dessus reposent, en tout ou partie, sur des appréciations ou des décisions qui pourraient 
évoluer ou être modifiées en raison, en particulier, des incertitudes et des risques liés à l'environnement économique, 
financier, réglementaire et concurrentiel, notamment ceux exposés dans le Document de Référence 2023. La Société 
ne prend donc aucun engagement ni ne donne aucune garantie sur la réalisation des objectifs ci-dessus. Elle ne 
s’engage pas à publier ou communiquer d’éventuels rectificatifs ou mises à jour de ces éléments, sous réserve des 
obligations d’information permanente pesant sur les sociétés dont les actions sont admises aux négociations sur un 
marché financier. 

 
 

 


